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CONTACT
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nblancho@yahoo.fr

64100 BAYONNE

www.linkedin.com/in/nicolasblancho-comercial

COMPETENCES

Développement commercial

Gestion de projet

Management d'équipe

Marketing

Achat / négociation 

Vente

Management opérationnel

Gestion budgétaire

Communication

ESSEC BUSINESS SCHOOL

Certification Management
opérationnel 

2015

1999
UNIVERSITE DE GRENOBLE

DESS Marketing Quantitatif

Anglais : Courant 
TOEIC : 835 points en 2018

Espagnol : Courant
SIELE : 885 points en 2023

LANGUAGES

EXPERIENCE

PROFIL

Expert en développement commercial, je souhaite mettre mon expérience au
profit d’une entreprise à qui j’apporterais mes compétences de gestion et ma
capacité à engager les équipes.

2018-2023 LAGARDERE TRAVEL RETAIL
Directeur commercial Pérou

2016-2018 LOGISTA 
Directeur de l’offre

Création de la filiale, recrutement de l’équipe et démarrage de l'activité
Management de 14 personnes des activités commerciales et Supply
Gestion administrative et financière  l’activité pour un CA de 42 M USD

Pilotage de la politique achat pour un CA de 190M€
Management d'une équipe de 7 personnes
Gestion de 4500 références destinées au commerces de proximité : Boulangerie,
Pétrolier, Epicerie, Presse, Cinéma, Distribution Automatique, VAE, , etc... 

Directeur marketing Food

Responsable de l'offre alimentaire pour les 30 pays (846 magasins) 
Négociation avec les fournisseurs et coordination de l'activité avec les filiales
Management d’une équipe 8 personnes pour un CA de 186 M€ en 2019

2011-2016 ELIOR
Responsable Marketing Retail

Détermination de la politique commerciale pour un CA de 80M€ pour 120 PDV 
Management d’une équipe de 4 personnes et suivi contractuel des concédants
Suivi opérationnel (détention, performance et suivi des concepts)
Création de partenariats et de franchises (Paul, Monoprix, Carrefour, Franprix)

2008-2011 FRANCAP
Responsable Achats

Gestion de l’offre et des promotions pour plus de 2200 magasins de proximité
Définition des assortiments, négociation et mise en place des promotions
Négociation des accords avec les fournisseurs sur une activité de 52 millions d'€

2002-2008 E.LECLERC
Acheteur puis Chef de projet

Développements commerciaux pour le groupe en Espagne, Portugal et Pologne
Création et négociation des gammes pour Marque repère et ECO+

2000-2002 CAFES LEGAL
Chef de produits

Gestion des produits Legal et marques distributeurs (CA de 50 millions d’Euros) 

https://www.linkedin.com/in/nicolasblancho-comercial/

