
Lawrence HOUENOUVI 

Responsable achat 
matières premières stratégiques 

Expérience dans différentes industries 
(nutrition – chimie - automobile - aéronautique)

Leadership – Entrepreneur – Interaction avec les clients internes
 Esprit d’équipe

COMPÉTENCES

   Responsable du développement du portefeuille 

   Mise en place de stratégies

   Veille technologique et suivi des tendances du marché

   Interaction avec les usines et le business

   Maîtrise des négociations complexes 

   Qualification de nouveaux fournisseurs

   Gestion et lancement des appels d’offres 

   Aptitude à évoluer dans un environnement normé et technique 

    Suivi des «KPI» du portefeuille 

   Élaboration de contrats incluant des plans de productivité 

   Audit et évaluation des fournisseurs

ENTREPRISES DU PARCOURS 

         Acheteur stratégique                        2022 - 2023                           France

           Fabricant de résines (PER & VER) pour des applications composites,

                                         adhésives spécifiques, revêtements & colorants et effets visuels

Portefeuille 50 M€: résines époxy, acide méthacrylique glacial, phtalique anhydride

Principaux succès: qualification de nouveaux fournisseurs et «savings»  

               Agent International                            2021 - 2022                             France

               Fondateur Oils & Co. 

Développer le CA de producteurs d’huiles de poissons et d’argan - Gérer 

la qualité et la documentation 

             Global Category Manager                 2018 - 2020                              Suisse

                                         Producteur de vitamines pour la nutrition animale et humaine

 Portefeuille 100 M€:produits d’origine animale (huiles de poissons - gélatines)

 Principal succès: contrat longue durée finalisé (>150 M€)

CONTACT

+33 615 651 887 

@: houenouvil@yahoo.fr 

http://www.linkedin.com/in/lawrencehouenouvi

FORMATION

 Cours d’allemand 2021

 SQM «Supplier Quality Management» 2020

 TFS/Ecovadis processus d’évaluation 2019 

 Ariba enchère inversée 2018 

 Atelier ‘Leadership model’ 2015 

 Négociation avancée NEVI 2014 

 Strategic Supplier Management 2013

 Coaching - Gold 2010

 Supplier positioning Matrix 2008

 Plateforme e-procurement (RFI & RFP) 2003 

 Négociation (école Valeo) 1999

 AMDEC & SPC (école Valeo) 1997

 Auditeur (école Valeo) 1997

 Pack Office

 SAP MM/R3

LANGUES

Français: Langue natale

Anglais: C2

courant
Espagnol: C1

courant
Allemand: B2

intermédiaire

mailto:houenouvil@yahoo.fr


                                 

                                Strategic Buyer                                          2013 - 2018              Suisse

 Portefeuille 70 M€: produits de commodités (base C2,C3, chlore) et spécialités 

 Principal succès: maintien de l’approvisionnement des usines en dépit d’une force majeure 

,8

  Category Manager EAME                  2010 - 2013              Suisse

                                              Producteur d’époxy-résines pour des applications adhésives, 

composites et produits formulés

 Portefeuille 100 M€: matières premières stratégiques (BPA, amines et anhydrides)

 Principaux  succès: 3.5 M€ «savings» en 2011 & 2012 réduction de 10 % des fournisseurs 

‘’single source’’ – approvisionnement maintenu malgré un incident technique fournisseur

                                      Lead buyer                                           2007 – 2010               Suisse            
Portefeuille 40 M€: additifs - polyols - pigments 

 Principal succès: 1 M€ “savings” en 2009 par la mise en place d’une stratégie  achat double 

source 

                  

  Consultant achat                               2002 - 2007               France

                                             Fournisseur de solutions e-procurement

 Portefeuille clients: visserie, pièces mécaniques (colonne de direction), pièces aéronautiques 

(train d’atterrissage)

 Principal succès:8 % de réduction pour un client dans l’industrie aéronautique avec 

l’utilisation de RFI & RFP

    Acheteur Projets et commodités       1999-2002          Espagne

                                          Div. moteurs de refroidissement: petits moteurs

Portefeuille 25 M€: pièces plastiques moulées et magnétiques 

Principal succès: 10 % de “savings” avec la standardisation de pièces moulées 

                                      Responsable Assurance Qualité        1997-1999                 France

                                        Div. Systèmes électriques: alternateurs et démarreurs 

Portefeuille: pièces forgées à chaud et à froid–pièces embouties et usinées

Principaux succès: identification et qualification d’un fournisseur coréen – réduction de

10% de pièces rejetées en production 

DIPLÔMES

 DESS Gestion – Univ. Paris XI

 Maîtrise de Physique –Univ. Paris VI

LOISIRS

 Organisation de déjeuners de conversation pour 

les débutants en espagnol

 Participation aux projets (Partners for Food 

Solutions)

 Président d’une résidence universitaire

 Pratique de la course à pied (semi-marathon)

 Pratique de self-défense


