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  Tel : 06.72.81.67.36

ATA - Achats et ventes Europe de l’Est Bordeaux - Mars à Août 2021

Négociateur et ventes d’automobiles neuves et d’occasions

Prospection nouveaux fournisseurs et suivi de la base fournisseurs / Suivi logistique  

Achats/Ventes de voitures neuves et d’occasions Marge 45K€/3 mois sur 6 camions

La Vente est un métier de passion que j’exerce depuis plus de 10 ans. Je suis d’un 

tempérament optimiste, dynamique et férédateur à l’esprit d’équipe, soucieuse des 

objectifs engagés. Je m’adapte aux différents domaines d’activités (High tech, bâtiment, 

route, transports et même les jouets!) et cherche avec persévérance l’entreprise aux 

perspectives humaines où chaque parti s’épanouira. 

Rencontrons-nous, voyons si nos intérêts communs se rencontrent.

BATI ROC – Resp. Administratif                               Côte d’Ivoire - Août 2012 à Sept. 2017

Professionnel du BTP : CA 5M€/an

Gestion des Achats et Approvisionnements (entrepôts, stocks et logistique)

Suivi Administratif, Financier et RH / Mise en place de procédures logistiques et RH

NOMATICA.COM - Acheteuse puis Resp. Achats        Toulouse - Mai 2001 à Mars 2005

Spécialiste Européen de vente en ligne d’appareils photo et vidéo

Augmentation du CA de 13M€ en 2001 à 70M€ en 2004

Mise en place de stratégie d’achats et marketing produits

Négociations avec les fabricants, grossistes et traders Français, Européens et à 

l’international (Japon/USA) / Management d’une équipe de 22 personnes

SENKOO Electronique Tendance - Gérante             Toulouse - Sept. 2005 à Juil. 2012

Filiale Française du grossiste Européen BHS : CA de 15M€/an

Ventes et Achats sur le marché Français et Européen de produits High-Tech (appareils 

photo, vidéo, LCD, plasma, vidéoproj…) 12,3M€ de vente seule en 2006

Management d’équipe commerciale de 6 personnes

Business mode trading (+ de 3 ans) vers grossiste établi, Logistique à flux tendu

Négociation des financements et opérations marketing pour le client final

FORMATIONS
  

1ere année de Master Management 

d’Entreprise Esarc-Cefire (Toulouse)

DEUG LEA Ang.-Jap. + niveau licence 

option Peace Studies à Bradford (UK)

BMS ALL CIRCUITS - Chasseuse de composants       Mouguerre, Mai 2022 à Déc. 2022

Concepteur, fabricant et vente directe de cartes programmées et produits finis

Mission au service de la logistique et l’approvisionnement sur les composants en pénurie

FORCES - PROFIL
 

Travail en équipe

Capacité à fédérer, 

Epanouissement et Animation 

d’équipe

Autonomie

Moteur de challenges, 

Réactive et 

Force de proposition

Organisation  

Planification par anticipation, 

Polyvalence et Rigueur
 

Communication  

Diplomatie, Implication et 

Pragmatisme
 

Adaptabilité 

Curieuse d’apprendre, 

Capacité à Rebondir 

et de Décision

LANGUES
 

Anglais courant

Japonais intermédiaire

Espagnol débutante

Italien notions

MASHILAND – Conseillère Stratégie      Côte d’Ivoire - Oct. 2017 à Avril 2021

3 Missions chez Transport Marcos CA 10M€/an : 

Sept. 2020 à Avril 2021 : Conseils contractuels commerciaux (Bouygues/Colas, Vinci, 

PFO) et structuration du département Achats (Télé-travail depuis Bordeaux)

Sept. 2018 à Déc. 2019 : Re-structuration organisationnelle et stratégique

Oct. à Déc. 2017 : Audit organisationnel en vue d’une re-structuration 

Mission chez Colas Afrique de Jan. à Juin 2018 : Responsable Achats CEDEAO

MASHILAND - Conseillère Stratégie     Biarritz – Côte d’Ivoire - Sept. à Mai 2022

Transport Marcos: Etablir la politique Achats et commercialisation, contractualisation, 

suivi du projets (Achats, Ventes , relations clients, entrepôts, stocks)

INFORMATIQUE
Maîtrise Pack Office, SAP

TELEPERFORMANCE – Vente à distance Toulouse - Sept. 1996 à Mai 98

Vente par téléphone de magazines jeunesse pour Milan presse

DISTRICOM – Commerciale terrain    Cahors – Juil. 2000 à Mai 2001

Externalisation de services commerciaux, marketing

Vente en B2B du service téléphonique 9 Pro de Cégétel (PME/PMI) sur le 46 et 19
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