
Elodie DUPONT
RESPONSABLE PRESCRIPTION BÂTIMENT

COMPÉTENCES
Excellentes capacités relationnelles en
interne et externe

•

Rigueur, analyse et synthèse•
Esprit d'équipe•
Autonomie, dynamisme et initiative•
Sens de l'organisation•
Capacité à gérer les priorités•
Connaissances techniques•

CENTRES D'INTÉRÊT
Peinture sur toiles•
Lecture•
Natation•
Décoration d'intérieur•

FORMATIONS
2011
Décoration d'intérieur
ECOLE BOULLE, PARIS
2005
Les bases de l'éclairage AFE
1988
BTS Action commerciale
ICAD, PARIS

A2

LANGUES
Anglais :

Élémentaire

Responsable prescription depuis 28 ans dans le secteur du bâtiment
second-œuvre, je maitrise la prospection, le développement et le suivi
d'un portefeuille ainsi que la création et le suivi des projets
importants grâce à mes connaissances techniques et mon excellent
relationnel. De plus, j'ai un goût prononcé pour la décoration et
l'esthétique.

PARCOURS PROFESSIONNEL
Novembre 2011 - Actuel
Responsable prescription France - POLYREY SAS, Baneuil, 24

Mai 2005 - Octobre 2009
Responsable prescrition IDF - THORN (Groupe ZUMTOBEL), Paris,
75008
Poste similaire au poste actuel chez POLYREY dans le domaine de
l'éclairage et en collaboration avec le bureau d'étude interne.

Mai 2000 - Avril 2005
Responsable prescription IDF Ouest - ARNOULD (Groupe
LEGRAND), Pantin, 93
Dans le domaine de l'appareillage électrique, prescription et suivi de
projets.

Septembre 1992 - Avril 2000
Responsable commerciale IDF Nord - SAUTER -THERMOR
(Groupe ATLANTIC), Saint jean de la ruelle, 45
Dans le domaine du chauffage et ballon d'eau chaude, commerciale
auprès des négoces et identification des projets chez les artisans.

Septembre 1988 - Août 1992
Commerciale - SAGEM; FIDUCIAIRE.KELLY SERVICES;
Divers postes en tant que commerciale

Dans le domaine du stratifié, construction et actualisation du
portefeuille d'affaires IDF pour générer une base prévisionnelle de
vente à court et moyen terme.

•

Analyse et ciblage des fichiers en fonction des axes de
développement stratégiques.

•

Prescription et suivi des projets auprès des cibles majeures:
Maitrise d'ouvrage, Maitrise d'œuvre, Economistes, Bureaux
d'études et Entreprises générales.

•

Transformation des projets en commandes en collaboration avec
l'ensemble des équipes commerciales France.

•

Reporting CRM et communication interne.•

COORDONNÉES
06 71 76 83 32

eloblue66@gmail.com


